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Traditional B2B Sales - eine Evolution
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NEUE WELT
Kunden-
anforderung ist Anforderungen
digitaler als die der B2B-Kunden
Strategie der wachst
Verkaufs- proportional zu
organisation ihrem privaten

E Kauferverhalten
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3 Losungsansatze mit dem “Digital Product Selector”
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SELEKTION KONFIGURATION KALKULATION
Anhand einer digitalen Bedarfsanalyse, Systeme, Vertriebsstiicklisten oder eine Auch nutzenspezifische Angaben kann
werden die kundenspezifischen Bedirfnisse = zusammenhangende Losungsempfehlung? unsere Losung einbeziehen und
schnell und einfach erfasst. Jedes Komplexitatsniveau der zu nahtlos als Warenkorbintegration oder
Dazu selektiert die Losung die beriicksichtigen Einheit kann durch den Angebots-PDF umsetzen. Egal ob
ubereinstimmenden Produkte, oder Konfigurationsansatz unsere Software Menge, Umfang, GroRe oder Verbrauch.
Dienstleistungen abgebildet werden.
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Digitale Produktberatung uber digitale Touchpoints
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Losung Produktfokus im Frontend

In Kundensprache werden Der Kunde erhélt schnell und Entweder direkter Kaufabschluss

interaktiv wenige Fragen gestellt - einfach die zu seinen per Webshop oder Ubermittlung
wie in einem guten Bediirfnissen passende aller relevanten Daten an den
Verkaufsgesprach. Produktempfehlung. Vertrieb per Mail oder CRM.
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Warum FoxBase?!

Einfache Skalierbarkeit Kurze DSGVO-konforme
/niedrige TCO Time-to-Market KPI-Basis

FOX' BASE



Unsere Kunden Auszug
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I ezial-Beton

Gemeinsam gelost.
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Herzlichen Dank!
Wie weit bist Du mit der Evolution?



