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Und schon sind wir wieder mitten drin in
der Adventszeit! Wir wiinschen lhnen
eine besinnliche und entspannte
Vorweihnachtszeit. GenieBen Sie die.

@
‘Wussten Sie schon, wie Fujitsu mithilfe
Kiinstlicher Intelligenz die
Qualititssicherung von
Herstellungsprozessen verbessern kann...

@ Auf Linkedin teilen

wov 26 - 1 acrien SEC@

Wie einem ein Einhorn einen Strich durch
die Rechnung machen kann, was man bei
der Wahl seines Muffins beachten sollte
und wie dies mit..

Fujitsu Germany Board

Was hat kiinstliche Intelligenz mit

oecos s acrien (@R

Was hat kiinstliche Intelligenz mit

digitaler T rmati

tun? Fujitsu verwendet Kl in

3 iger digitaler Transformation zu
tun? Fujitsu verwendet Ki in

Hintor jeder
Konstiichen
Intelliganz
stocktoin
Kiuger Kopt.

@ Auf Linkedin teilen

DEC 01 - 2 AKTIEN. Sm

Wassten Sie schon, wie Fujitsu mithilfe
Kiinstlicher Intelligenz die
Qualitatssicherung von
Herstellungsprozessen verbessern kann...

@ Auf Xing teilen

Nov 20 9 AkTiEN QEAEERH

Kennen Sie den CIRCLE OF EXPERTS
schon? So nennt sich der Fujitsu
Partnerbeirat, der sich zum gemeinsamen
Austausch in Hannover getroffen hat. .

Hinterjedor
Kinstlichen

@ Auf Xing teilen

nov s - 15 axtien gEl]

Fujitsu? Ist das eine Kampfsportart?

Leider nein. Sie méchten wissen, was
Fujitsu stattdessen alles bietet? Ganz
einfach: Smart Services fiir digitale...

@ Auf Linkedin teilen

Nov 17 . 1 AnTEILe
Digitale Transformation ist mehr als ein
IT-Projekt! Damit alle Abteilungen und
Entscheidenden in den
Transformationsprozess eingebunden...

(o2
FUJITSU

Post teilen

@ Benjamin Bodden

Und schon sind wir wieder mitten drin in der Adventszeit!
Wir wiinschen lhnen eine besinnliche und entspannte Vorweihnachtszeit. GenieBen Sie

die leckeren Platzchen, den heiRen Glithwein und die passende Weihnachtsmusik.

#lmHerzeneinSamurai #Adventszeit #2023

Umformulieren

Jetzt teilen



https://board.oktopost.com/login?token=6389bb259f0274.26457476817117cb8cc2f967c16da49860e94d75

Unsere Reise zu Social Selling 4.0 FUJITSU

LinkedIn Sales Navigator & Social Selling Hours

Social Engagement Plattform
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Social Selling Hours

P
FUJITSU

® Corporate Posts
® YouTube Videos
® Podcasts

® Events

v\) s Oliver Beck - 1
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Und schon sind wir wieder mitten drin in der Adventszeit!
ch wiinsche eine besinnliche Vorweihnachtszeit und schéne
Weihnachtstage zur Erholung und Ruhe. GenieBt leckere

. Fujitsu
-®

Sind Supercomputer eine Losung for gesell

he Herausforderungen? MR

Technologie ist fir den Menschen da und soll der Gesellschaft e

® Es fehlte |
® User Generated Content
® User Groups

. Fujitsu
. )

. Fujitsu
-®

Fujitsu Next
Generation
Day

Dienstag, 6. Dezember 2022

Digital & Live

transform

Fujitsu Smart Solutions - Teil 1

> M ® @ 001740036

Praxisbeispiele aus unterschiedlichen Branchen

Folge #32 1 Das Event hat bereits stattgefunden.
Next Generation Day 2022 (German)


https://www.youtube.com/playlist?list=PLc24EziXpZwETdwm5-cna2RImfC13rv4j
https://www.youtube.com/user/FUJITSUDE

Unsere Reise zu Social Selling 4.0 FUJITSU

Corporate Influencer Programm

LinkedIn Sales Navigator & Social Selling Hours

Social Engagement Plattform
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Corporate Influencer Programm FUJITSU

® Fix the basics (Profil, Bilder,...)

® Erste Schritte
® Suche & Filterfunktion
® Liken & kommentieren
® Strategischer Netzwerkaufbau
® Erste Posts

® Eigene Personal Brand entwickeln
0 Canvas & elgene Cl / ;
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https://www.linkedin.com/posts/benjaminbodden_dxperts-datajungle-7vswild-activity-7006223009128546304-B3ec?utm_source=share&utm_medium=member_desktop
https://www.linkedin.com/posts/benjaminbodden_dxperts-datajungle-eternus-activity-6993619045866438657-_W3x?utm_source=share&utm_medium=member_desktop
https://www.linkedin.com/posts/benjaminbodden_dxperts-datajungle-iamamountaineer-activity-6976095699687895040-wNP5?utm_source=share&utm_medium=member_desktop
https://www.linkedin.com/posts/benjaminbodden_dxperts-datajungle-becomedatadriven-activity-6907337229170266112-cKZU?utm_source=share&utm_medium=member_desktop
https://www.linkedin.com/pulse/pfadfinder-im-datendschungel-episoden-guide-episode-benjamin-bodden/
https://www.linkedin.com/pulse/pfadfinder-im-datendschungel-episoden-guide-episode-benjamin-bodden-1e/

Corporate Influencer Programm FUJITSU




Unsere Reise zu Social Selling 4.0 FUJITSU

Integrated Social Sales Organisation

Corporate Influencer Programm

LinkedIn Sales Navigator & Social Selling Hours

Social Engagement Plattform
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Motivation fur Sales

DC Expert Sales
MFA Digital
Team-Event

Social Media Starter Package

FUJITSU-RESTRICTED

©
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shaping tomorrow with you

VERITAS

o8
FUJITSU

Social Media Starter Package - als optimalen Start in das neue Jahr

Das neue Jahr startet nicht nur mit guten Vorsatzen, sondemn auch gleich mit einer guten Ausstattung. Das Sodal
Media Starter Package soll Euch bei Euren Aktivitaten in den sozialen Netzwerken und in der virtuellen Inter-
aktion mit Kunden, Partnem, Kolleginnen und Kollegen unterstiitzen. Gerade jetzt und aufgrund des fehlenden
Face2Face” Kontakts wird es immer wichtiger, alle Formen der Kommunikation zu nutzen und sich strategisch zu
positionieren. Mit dem Package wird es mit Sicherheit noch besser klappen.

Inhalt des Social Media Starter Packages:
Webcam | LED-Leuchte | Gimbal Stick | Mikrofon

Ich bin sehr gespannt auf Eure Social Media und Kommunikations-
beitrage in Form von Videos, Podcasts, Webcam Sessions, Posts,
InMails, Smart Links und (o. oder auch selbst entwickelte Formate
wie die JTech Bytes”. Lasst Eurer Kreativitat freien Lauf -)

In diesem Sinne: Happy Sodial Selling!

Viele Grife
Benny

Benjamin Bodden

Director Sales, Manufacturing & Automotive Sector
Data Center Expert Sales Central Europe

© Fujitsu 2024




Mountaineer

Motivation fur Sales FUjiTSU
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Heart Rate Monitor, coospo
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Sparkling wine and wine cooler, Tablet Stand,Luxtude E-Book- Social Media Webcam with ringlicht

Selling Dnu(:l;xsv)on Services ) i Prstng T raci L Tt
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Win a Consultative Sales N S \‘ / \
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Smooth Q3 Gimbal, ZHIYUN ConferenceCam, logitech Laptop- Hoder Note Plus, XP pen
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Aktuelle Aktivitaten

Video Business Cards Bewerbungsmappe Thought Leadership

o n Ed Ea Benjamin Bodden -
3 . Wir haben g -

So, jetzt ist alles im Kasten 3 lhnen noch PrOfIl -®

gefehlt.

Aber bevor ich enthiille, was das Ergebnis der Video Business C:

Nacht
See translation

fensive: #GreenCloudC

Als Pfadfinder ist das Thema Nachhaltigkeit sowieso stetsim Fo ..

Top 3 criteria for cloud and datacenter
platform choice

Behind the Scences

B Energy efficiency of the deployed hardware
Energy consumption related to cloud
datacenter operations

Cloud footprint related to company operations

Video Business Card Produktion

The Hybrid Cloud
Balancing Act

A modern hybrid cloud strategy requires efficiency,
innovation, and resilience to be in balance

FUjiTsu
FUJITSU-RESTRICTED

15
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https://www.linkedin.com/posts/benjaminbodden_dxperts-iamamountaineer-datajungle-activity-7151113060244484097-IYsh?utm_source=share&utm_medium=member_desktop
https://youtu.be/7Nz1Eh376OY
file:///C:/Users/pdbbbodd/OneDrive - FUJITSU/Desktop/Downloads/Fujitsu Bewerbungsmappe.pdf
https://www.linkedin.com/posts/benjaminbodden_greencloudcomputing-dxperts-sustainablecloud-activity-7184090343313702913-RERm?utm_source=share&utm_medium=member_desktop
https://lnkd.in/epq9yCaZ

Ergebnisse

Was bedeutet der Begriff Gesch3ftsanalytik — und wie steht sie im
Zusammenhang mit der digitalen Tranformation?

Wie Sie mit Geschaftsanalytik das meiste aus lhren Daten herausholen

~/ Hat |hre InMail angenammen
Hallo Herr Bodden,

gerne k&nnen wir uns zu den Digitalisierungsthemen austauschen.
ch sende ihnen einen Terminvorschiag zu.

Viele Griie,

P
FUJITSU
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..\j Karl Hausdorf - 1 wes
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Benjamin Boddens personliche 7 Survival Gegenstande fiir 7 vs. Wild bzw. 7 vs.

I
[ts)

Data Jungle
#7vswild in the #DX

hier meine #REACTION

Was meinst Du Jochen Riedisser ?

Gartner aus Domroschenschiaf enwacht! Endlich mal der korrekte Blick der
Analysten auf den Hyper-Converged Infrastruktur (HCI) Markt @

- @NUTANIX
o ALLE proprietéren ®VMware
~ <
~ Ansitze flogen raus
.
. -»>
. . ®Microsoft
: “ee
.
. s 2
N ot Heute habe ich Vali Maria Bluma von Evonik bei den #TechBytes um Gber das
Thema Verdnderung zu sprechen. Wie geht man am besten an Veranderung
begegnet man Abneigungen gegen Veranderung und wie kannm . -

Gary\er aus Dornroschenschlaf erwacht...
ALY

ndlich korrekter Blick auf HC

#DXPERTS




Ergebnisse FUJiTSU

& 3.558 Impressions

Verkaufer - 29% Fujitsu - 20%
]

Informationstechnologie - 6% VMware - 1%
O -
Technologiemanager - 5% NetApp - 1%
O

-

Geschaftsfiihrer - 4% SVA System Vertrieb Alexander GmbH - 1%

Geschéftsstratege - 4%

Fujitsu Technology Solutions AG - 1%
]

L




Unsere Reise zu Social Selling 4.0 FUJITSU

Social & Consultative Sales Organisation

Kundeneinbindung & Erlebnisse

Integrated Social Sales Organisation

Corporate Influencer Programm

LinkedIn Sales Navigator & Social Selling Hours

Social Engagement Plattform
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Key Takeaways FUJITSU

® Enablement
® Motivation & Ausbildung zum Social Seller
® Kreatitvitat & Authentizitat fordern
® Anerkennung der Social Seller

® |ntegration
® Social Selling ist Sales & Marketing
® Gemeinsame Entwicklung der Aktionen
® Alle Aktionen aufeinander abstimmen
® Conent muss individualisierbar sein

® Kultur
® Die Ausbildung alleine reicht nicht
® Es ist ein kultureller Wandel

FUJITSU-RESTRICTED 19 © Fujitsu 2024
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Vielen Dank!

Folgt #DXPERTS
Connected Euch
Klickt die Glocke

Benjamin Bodden
Data Jungle Tour Guide
benjamin.bodden@fujitsu.com
+49 170 7966845

Fujitsu-Restricted © FUJITSU 2024
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