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eDu

Plane den Kindergeburtstag meiner 8-jahrigen Tochter. Das Motto ist Einhérner. Sie hat 4
Freundinnen eingeladen. Der Geburtstag geht 3 Stunden. Ich benétige |deen flr das Programm

und die Verpflegung

ChatGPT

Hier sind einige Ideen flir das Programm und die Verpflegung flir den Einhorn-Kindergeburtstag

lhrer 8-jahrigen Tochter:

Programm:

Einhorn-Horn-Basteln: Lassen Sie die Madchen ihre eigenen Einhorn-Hérner aus Karton, Glitzer,
und bunten Bandern basteln. Sie kdnnen vorgeschnittene Hornformen bereitstellen und sie mit
Glitzer, Farben und Aufklebern verzieren lassen.

Einhorn-Schminken: Stellen Sie kindersichere Schminkfarben zur Verfligung und lassen Sie die
Madchen sich gegenseitig in Einhérner verwandeln. Sie kdnnten auch temporare Einhorn-Tattoos
anbieten.

Verpflegung:

Einhorn-Parcours: Richten Si

kénnen. Verwenden Sie Einhg
miissen. Machen Sie am Endg
funkelnden Dekorationen.
Einhorn-Tanzparty: Spielen S
und sich wie Einhérner beweg
Preis veranstalten.
Einhorn-Schatzsuche: Verste|
oder kleine Spielzeuge im Ga
gehen.
Einhorn-Geschichtenzeit: Se
Uber Einhdrner vor. Sie kénnt
schreiben und sie vorlesen.

WWinsaIes

Regenbogen-Cupcakes: Backen Sie Cupcakes mit buntem Regenbogenfrosting und dekorieren
Sie sie mit essbarem Glitzer und Einhorn-Hérnern aus Fondant.

Einhorn-Friichte: Schneiden Sie frisches Obst wie Wassermelone, Erdbeeren, Ananas und
Trauben in Einhornformen und servieren Sie sie auf einem bunten Teller.

Zaubertrank-Getrianke: Mischen Sie Limonade oder Fruchtsaft mit Sprudelwasser und fligen Sie
essbare Glitzer oder Lebensmittelfarbe hinzu, um magische "Zaubertréanke" zu kreieren.
Einhorn-Snacks: Stellen Sie eine Auswahl an bunten Snacks wie Popcorn, bunte Bonbons und
Regenbogen-Chips bereit, die in Einhorn-tauglichen Behéltern serviert werden.

Einhorntorte: Uberraschen Sie die Mddchen mit einer spektakularen Einhorntorte als Héhepunkt
des Festes. Sie kdnnte mit essbarem Glitzer iberzogen sein und ein Einhorn-Topper kdnnte den
Kuchen krénen.

Einhorn-Eiscreme: Servieren Sie bunte Eiscreme oder Frozen Yogurt mit bunten Streuseln und

Zuckerperlen als Einhorn-Eis.

Mit diesen Ideen wird der Einhorn-Kindergeburtstag Ihrer Tochter sicherlich magisch und

unvergesslich!

ChatGPT




© Dbu

Ich habe Kartoffeln, Zucchini, Brokkoli und Hackfleisch zuhause. Was konnte ich mir daraus ChatGPT
kochen?

ChatGPT

Mit diesen Zutaten kdnntest du ein leckeres Hackfleisch-Gemlise-Pfanne zubereiten. Hier ist eine

einfache Anleitung dafiir:

Hackfleisch-Gemiise-Pfanne

Zutaten:

* 500 g Hackfleisch (nach Wahl)
* 2 mittelgroBe Kartoffeln
* 1Zucchini
* 1Brokkoli-Kopf
* 2 Knoblauchzehen
* 1Zwiebel
* Olivendl oder anderes Pflanzendl
* Salz, Pfeffer
° Optional: Krduter wie Thymian, Rosmarin oder Oregano; Paprikapulver oblauch dazugeben und fiir
Zubereitung: braun braten. Mit Salz,
1. Vorbereitung der Zutaten: rzen.
* Kartoffeln schalen und in kleine Wiirfel schneiden.

* Zucchini ebenfalls in Wiirfel schneiden. zum Hackfleisch geben. Alles ‘ | . - - =

* Brokkoli in kleine Réschen teilen. lise die gewlinschte

* Zwiebel und Knoblauch fein hacken.
2. Kartoffeln vorgaren:

* Kartoffelwirfel in leicht gesalzenem Wasser flir etwa 5-10 Minuten vorkochen, bis sie fast anden, kannst du frische
weich sind. Dann abgieBen und beiseite stellen.

* Serviere die Hackfleisch-Gemise-Pfanne heiB.

Dieses Gericht ist relativ einfach und schnell zubereitet. Es bietet viel Raum flir Variationen, je

nachdem, welche Gewl(irze oder zusatzlichen Zutaten du bevorzugst. Guten Appetit!

WWinsaIes



Antell deutscher
Unternehmen, die generative
Al aktiv einsetzen

[ ]
w Winsales Bitkom Research, Juni-Juli 2023 | n=605



Aber warum nutzen dann nur
so wenige Unternehmen Al?
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Zlele de
Masterclass




Wer hat noch einen
Vertriebsassistenten? Wenn ja, woflr?

WWinsaIes



— Alist ein Kinderspiel

- Al als Effizienz-Booster

4 Key Takeaways |

Was wir heute lernen « Al nutzen, bevor es alle tun

- ChatGPT, ein smarter Vertriebsassistent

WWinsaIes
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Die Moglichkeiten:
Potentiale &
Anwendung Im Vertrieb

Winsales




Positive Effekte von Al im Arbeitsalltag bereits belegt

12% 40% 25%
Zeitersparnis Qualitats- Produktivitats-
steigerung zuwachs

[ ]
t e ndm~e  Quelle : Boston Consulting Group & Harvard Business School
W Winsales Q eroup



Womit erreiche ich
dieses Potential?
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Al mit 25+ Anwendungsfallen entlang des Vertriebsprozess

Lead Generation Erstkontakt Verkaufstermine

WWinsaIes
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Chancen und Mdglichkeiten
von Kl im Vertriebsprozess

Lead Generation

Erstkontakt

Verkaufstermine

Ausgewahlte Use Cases

— nicht vollstandig

Leadlisten auf Basis eigener
Kriterien (z.B. PLZ, Branche)?!

Kommunikation fur Social
Media (z.B. LinkedIn Post)?

Argumentationsstrategie fur
Verkaufsgesprache

1

Aufbau fur Pitch
Prasentationen und Bildmaterial

Argumente fur gezielte
Einwandbehandlung

Entwirfe fur Pitch 3
Prasentationen und Bildmaterial

Ideen/ Entwirfe fur Aktionen
und Promotionen

Ideen fur Sonderangebote flr
spezifische Kundengruppen

Ubersicht zu Branchentrends,
Entwicklungen & Konkurrenz

Argumente fur gezielte
Einwandbehandlung

Feedback fur Gesprachs- &
Argumentationsstruktur

Argumentationsstrategie fur
Preisverhandlungen

Zusammenfassung und
Erstellung von Kundenprofilen

Ansatze fur eigene Schwach-
stellen im Verkaufsgesprach

Erstellung & Prifung von Texten
fur Outreach Emails

Erstellung & Prtfung von 2

Texten fur Follow-up Emails

WWinsaIes

1. Hohere Relevanz fur Hunter 2. Neue Aktivitdten im Social Media Bereich kénnen durch Kl abgedeckt werden

Feedback fur Verhandlungs-
ablauf

Erstellung & Prifung von
Angebots- und Vertragstexten

L

(NN

14
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Das Tool: ChatGPT
Intro — die wichtigsten
Features & Hacks




@ ChatGPT: Al fiir jeden zugéanglich

ChatGPT ist die aktuell @ Kommunikation iiber simple Chats (,,Prompts*)

bekannteste Al mit

vielfaltigen Funktionen __
@ Mehr als 50 Sprachen verfiigbar

@ Vielseitige Anwendungsbereiche

WWinsaIes
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Das reale Beispiel

Winsales




Max, Vertriebsmitarbeiter bel
,CashflowProSolutions*

Max vertreibt eine lizenzbasierte Software zur
Automatisierung des Finanzmanagement.

Seine Kunden sind Unternehmen aller
Branchen und jeglicher Grol3e

Er kimmert sich um alle Aufgaben im Vertrieb:
Von Neukundenakquise bis Vertragsabschluss

=

| -




Betreibt aufwandige
Gesprachsvorbereitung

Muss lange tUber
Produktdemos nachdenken

Hat Probleme in der Sitzt am spaten Abend an
Einwandbehandlung LinkedIn Posts

wWinsaIes



€ Gesprichsvorbereitung

Betreibt aufwandige
Gesprachsvorbereitung

WWinsaIes

Aufgabe

Kurzfristige Unternehmensrecherche flr ein
Kunden-Erstgesprach in der Lange von 5 Minuten

Prompt

Du bist mein Rechercheassistent. Ich bereite mich auf ein
Verkaufsgesprach fur eine Finanzmanagementsoftware vor. Deine Aufgabe
Ist es, Informationen und mdgliche Pain Points aufzubereiten. Konkret:
Welche Pain Points kann ich mit meinem Produkt, einer
Finanzmanagementsoftware, 16sen. Dabei geht es nur um die
relevantesten Informationen. Ich habe nur ca. 5 Minuten fir das Gesprach.
Recherchiere folgendes Unternehmen: The Walt Disney Company




m Prompt

Fur The Walt Disney Company kénnten relevante Pain Points und

Herausforderungen in Bezug auf Finanzmanagement wie folgt aussehen:

1. Komplexitat der Finanztransaktionen: Disney ist ein global tatiges
Unternehmen mit verschiedenen Geschéftsbereichen wie
Filmproduktion, Freizeitparks, Medien und Merchandising. Die

Verwaltung und Verfolgung von Finanztransaktionen in verschiedenen
Wahrungen und Geschaftsbereichen kann sehr komplex sein.

€ Gesprichs-
vorbereitung

Beispielhafter Auszug —

Original um ein vielfaches langer

2. Budgetierung und Planung: Als diversifiziertes Unternehmen muss
Disney seine Ressourcen effizient planen und Budgets flr verschiedene
Projekte und Abteilungen erstellen. Die Genauigkeit und Zuverlassigkeit
dieser Prozesse ist entscheidend fir den Erfolg des Unternehmens.

Betreibt aufwandige 3

- . Compliance und Berichterstattung: Disney unterliegt einer Vielzahl
Gesprachsvorbereitung P 9 y g

von regulatorischen Anforderungen in den Markten, in denen es tatig ist.
Die Einhaltung von Vorschriften und die Erstellung von Berichten gemali3
den geltenden Standards (z. B. GAAP, IFRS) erfordern eine sorgfaltige

Zeiteinsparungs- Aufzeichnung und Analyse von Finanzdaten.
potential durch KI:

~1-2 Stunden [.]
W Winsales




Was muss In einen
guten Prompt

[§2§}

Rolle zuweisen

Aufgabenstellung / Ziel definieren

optional

Kontext geben

optional

Zielgruppe festlegen

optional

Detalltiefe bestimmen

optional

Schreibstil festlegen

erved.

© Winsales. All rights res



Was muss In einen
guten Prompt

© Winsales. All rights reserved.



@ E-Vail Flut

Aufgabe
Folgende E-Mail mit Rickfragen muss beantwortet werden:

Hallo Herr Mayer,
Ich hatte noch einige Ruckfragen zu Ihrem Produkt.

Bieten sie auch die Mdglichkeit an eigene Berichte zu erstellen? Wie viele meiner
Mitarbeiter kbnnen gleichzeitig das System nutzen?

Liebe Grulie,
Frank Frohlich

Kampft mit der E-Mail-Flut
Custom Instructions ==l Prompt

WWinsaIes




@ E-Vail Flut

Custom Instructions

Name: Max Mayer Sei mein E-Mail Assistent. Schreibe gut
. . strukturierte und professionelle E-Mails.
Firma: CashFlowPro Solutions Frage in den Mails nach einem
Produkt: Finanzmanagement Plus nachsten Termin flr eine Produktdemao.
Beantworte die folgende Mail:
Kosten: Einmalig 99€ fur die _
Einrichtung, dann Monatlich 89,99€ / [E-Mail]

Lizenz

Features: Bankanbindung, Standard
Kampft mit der E-Mail-Flut Berichte & Reports, 24/7 Kundendienst

Individuelle Berichte: Mdglich, gegen
kleinen Aufpreis von Einmalig 49,99€

Gleichzeitige Nutzung: Bis zu 5 Nutzer

gleichzeitig auf eine Lizenz

WWinsaIes



2 ) E-Mail Flut — Custom Instructions einpflegen

Namen anklicken
Unter den Chats
unten links

(] ChatGPT anpassen

&3 Einstellungen

[+ Abmelden

WWinsaIes

,ChatGPT anpassen

Im neu geoéffneten
Menu anklicken

r
(] ChatGPT anpassen ,|

-

&3 Einstellungen

[+ Abmelden

3
I @ Max Mayer
J

Das obere Feld
mit Informationen
beflllen

Benutzerdefinierte Anweisungen (O

I Was méchten Sie, dass ChatGPT Uber Sie wissen, um |hnen bessere Antworten
I geben zu kdnnen?

on -

N

Wie sollte ChatGPT Ihrer Meinung nach reagieren?

Fir neue Chats aktivieren O Abbrechen

\-——————_

Speichern
durch Klick unten
rechts

Benutzerdefinierte Anweisungen

Was méchten Sie, dass ChatGPT lber Sie wissen, um lhnen bessere Antworten
geben zu kdnnen?

Name: Max Mayer

Firma: CashFlowPro Solutions

Produkt: Finanzmanagement Plus

Kosten: Einmalig 99€ flr die Einrichtung, dann Monatlich 8999€ /
Lizenz

Faatirae: Rankanhindiina Standard Rarichta & Rannarte 94/7

Wie sollte ChatGPT |hrer Meinung nach reagieren?

f—— ‘
Abbrechen : Speichern I

- - -

Flir neue Chats aktivieren 0

27

© Winsales. All rights reserved.



@ E-Vail Flut

Kampft mit der E-Mail-Flut

Zeiteinsparungs-

potential durch KI:

~2 Stunden pro
. Woche
W Winsales

Prompt

Beispielhafter Auszug —

Original um ein vielfaches langer

Betreff: Anfrage beziglich individueller Berichte und Nutzeranzahl
Sehr geehrter Herr Frohlich,

vielen Dank fur Ihr Interesse an unserem Produkt Finanzmanagement Plus
und fur Ihre Ruckfragen.

Bezglich Ihrer Frage zu individuellen Berichten: Ja, wir bieten die
Maoglichkeit, individuelle Berichte zu erstellen. Diese Option ermdglicht es
Ihnen, maf3geschneiderte Berichte gemal Ihren spezifischen Anforderungen
zu generieren. Fur weitere Informationen zu diesem Service und den damit
verbundenen Kosten stehe ich Ihnen gerne zur Verfligung.

Des Weiteren mdchten Sie Informationen dartber, wie viele Ihrer Mitarbeiter
gleichzeitig auf das System zugreifen kbnnen. Unser Lizenzmodell gestattet
es bis zu 5 Nutzern gleichzeitig, auf eine Lizenz zuzugreifen. Sollten Sie
einen hoheren Bedarf haben, bieten wir entsprechende Anpassungen und
Konditionen an. Gerne besprechen wir Ihre individuellen Anforderungen im
Detail, um die bestmdgliche Losung fur Ihr Unternehmen zu finden.

[- c -] Hier kbnnte man ChatGPT

noch bitten zu kiirzen
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2/ Kernerkenntnisse B S R I R R et

o
0]
s Kernerkenntnis fur den optimalen Prompt:

O

Kg , ,Custom Instructions* sparen Zeit beim prompten
(Hinterlegen von haufig genutzten Informationen, z.B.
Unternehmens- und Produktdetails, personliche Kontaktdaten)

’{ﬁ Weitere mogliche Anwendungsfalle:
'ﬁl—l  Erstellen Follow-up, Erstkontakt oder Briefing E-Mails
« Generieren von Standard-E-Mail Vorlagen

« Zusammenfassen von E-Mail Verlaufen auf
Kernerkenntnisse oder Key-Take-Aways

°
9]
>
c
)
]
9]
g
[}
12
=
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=
<
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Informationen fur

Custom
Instructions

=

53]

Name, E-Mail und Telefonnummer

Rolle, Unternehmen und Website

Produktinformationen (Achtung Datenschutz)

Ziele: z.B. ,,Professionell wirken*

erved.

© Winsales. All rights res



€@ Produktdemos

Muss lange uber
Produktdemos nachdenken

WWinsaIes

Aufgabe

Vorbereitung einer Produktdemo auf Basis von Gesprachsnotizen.

Prompt

Sei mein Angebotsassistent. Deine Aufgabe ist es, Strukturen und Inhalte
fur Produktdemos zu kreieren, die auf die jeweiligen Kunden passen. Du
bereitest die Informationen so auf:

- [Folientitel]
- [Inhalt der Folie in 3 - 5 Stichpunkten]
- [Welchen Pain Point du ansprichst]

Ich gebe dir im Folgenden Notizen aus meinen Kundengesprachen und
basierend auf diesen Notizen erstellst du die Struktur und die Inhalte fir die
4 Folien. Die Prasentationen sollen kurz und Pragnant sein (max 15 min.)

+ [Gesprachsnotizen]




€@ Produktdemos

Muss lange uber
Produktdemos nachdenken

Zeiteinsparungs-
potential durch KI:
~4 Stunden

WWinsaIes

&

Prompt

Beispielhafter Auszug —

Original um ein vielfaches langer

Folientitel: Automatisierung von Zahlungsverarbeitung

« Automatisierung der Zahlungseingange

* Integration mit Bankkonten fur nahtlose Datenubertragung

« Eliminierung manueller Dateneingabe

« Echtzeitaktualisierungen der Finanzdaten

Pain Point: Manuelle Eingabe von Zahlungen in Excel

Folientitel: Effiziente Berichterstellung

» Vorgefertigte Berichtsvorlagen

* Anpassbare Berichte nach Bedarf

« Automatisierte Generierung von Finanzberichten

« Einfacher Zugriff auf aktuelle Finanzdaten

Pain Point: Aufwendige und zeitintensive Berichterstellung

Folientitel: Kontinuitat und Zuverlassigkeit

« Zentralisierung von Finanzdaten

« Zugriffsberechtigungen fir mehrere Nutzer

« Kontinuierlicher Zugriff auf Daten, unabhangig von einzelnen Mitarbeitern
« Schnelle Problemlésung durch systemgenerierte Analysen und Berichte
Pain Point: Probleml6sung bei Abwesenheit des Mitarbeiters, der die Excel
erstellt hat

[.]
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3/.. Kernerkenntnisse R I T

o
0]
f@E Kernerkenntnis fur den optimalen Prompt:

Uber Iterationen zum perfekten Ergebnis
(Im gleichen Chat beliebig neue Prompts schreiben, um das
erste Ergebnis immer weiter zu verbessern)

Weitere mogliche Anwendungsfalle:
'_Tl—l' « Entwerfen einer Agenda & Inhalten fir (Kunden-)Termine
 Erstellen von Pitch Decks, Verkaufsangeboten, Vertragen ...
* Generieren von Marketing Strategien, Eventkonzepten etc.

Es gibt auch KI, die dann

sogar die jeweiligen
Folien erstellt

33
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@ Einwandbehandlung

Hat Probleme in der
Einwandbehandlung

WWinsaIes

Aufgabe

Frank ist hart zu knacken, Max will ihnn aber als Kunde gewinnen und mit
ChatGPT folgende Fragen beantworten:

* Was kdnnen mdgliche Einwande sein?
* Wie bereitet man sich optimal vor?

Prompt

Sei mein Verhandlungsassistent. Deine Starke ist die Einwandbehandlung.
Du kannst Argumente gezielt aufbereiten und wertvolle Ratschlage fur die
Einwandbehandlung nennen. Fir ein Gesprach mit einem Kunden wirde
ich gerne die Top 10 mdglichen Einwande zu meinem Produkt haben.

Mein Kunde ist: Frank Frohlich
Position: CFO

Pain Points: Manuelle Eingabe von Zahlungen in Excel, Aktuell aufwendig
und zeitintensiv Reports zu erstellen, Wenn der Mitarbeiter, der die aktuelle
Excel erstellt hat nicht da ist, hat er keine Chance, etwaige Probleme selbst
zu ldsen




9 Einwand-
behandlung

Hat Probleme in der
Einwandbehandlung

Zeiteinsparungspotential durch
Kl: 1-2h

. Conversion Rate Potential:
W Winsales unbezahlbar

Prompt

Beispielhafter Auszug —

Original um ein vielfaches langer

Um dich bestmdglich auf das Gesprach mit Frank Fréhlich vorzubereiten,
habe ich die Top 10 mdglichen Einwdnde zusammengestellt, die er
maoglicherweise bezlglich deines Produkts aul3ern kénnte:

1. Kosten: Frank konnte Bedenken hinsichtlich der Kosten auf3ern,
Insbesondere wenn er der Meinung ist, dass sie sein Budget
ubersteigen.

2. Integration mit bestehenden Systemen: Er kdnnte fragen, wie nahtlos
dein Produkt mit den bestehenden Systemen seines Unternehmens
integriert werden kann.

3. Datensicherheit: Als CFO hat Frank mdglicherweise Bedenken
hinsichtlich der Sicherheit sensibler Finanzdaten. Er kdnnte fragen, wie
sicher die Daten in deinem System sind.

4. Benutzerfreundlichkeit: Frank konnte Zweifel haben, ob das Produkt
benutzerfreundlich genug ist und ob seine Mitarbeiter es leicht
verwenden kénnen.

5. Individualisierungsmoglichkeiten: Er konnte nach individuellen
Anpassungsmadglichkeiten fragen, insbesondere in Bezug auf die
Berichterstattung und Analyse.

[.]



Follow-up

9 Einwand-
behandlung

m Sage mir nun, wie ich am besten auf diese Einwande reagiere.

Beispielhafter Auszug —

Original um ein vielfaches langer

Naturlich! Hier sind einige Vorschlage, wie du am besten auf die Einwande
von Frank reagieren kannst:

1. Kosten:

« Betone den Wert, den dein Produkt bietet, und erklare, wie es
langfristig Kosten einsparen kann, indem es Arbeitszeit reduziert
und Effizienz steigert.

« Biete moglicherweise eine kostenlose Testphase oder flexible
Zahlungsoptionen an, um die Kosten fur Frank zu minimieren.

2. Integration mit bestehenden Systemen:

« Zeige Frank, wie nahtlos dein Produkt mit den vorhandenen
Systemen seines Unternehmens integriert werden kann.

« Biete gegebenenfalls individuelle Integrationslésungen an, die den
spezifischen Anforderungen seines Unternehmens entsprechen.

3. Datensicherheit:

» Erklare die Sicherheitsmalinahmen, die du implementiert hast, um
die sensiblen Finanzdaten seiner Firma zu schttzen.

» Verweise auf Zertifizierungen, Compliance-Standards oder positive
Erfahrungen anderer Kunden bezlglich der Datensicherheit.

Hat Probleme in der
Einwandbehandlung

WWinsaIes




Follow-up

9 Einwand-
behandlung

m Gib mir detaillierte Informationen und Tipps zu Einwand Nummer 3

Beispielhafter Auszug —

Original um ein vielfaches langer

Einwand Nummer 3 betrifft die Datensicherheit, was ein besonders wichtiger
Aspekt ist, insbesondere fur einen CFO wie Frank Frohlich, der fur die
Sicherheit sensibler Finanzdaten verantwortlich ist. Hier sind detaillierte
Informationen und Tipps, wie du am besten auf diesen Einwand reagieren
kannst:

Datensicherheit:

1. Technische Sicherheitsmal3ihahmen:

« Erklare die technischen Sicherheitsmalihahmen, die in dein
Produkt integriert sind, um die Vertraulichkeit, Integritat und
Verfligbarkeit der Daten zu gewahrleisten. Dazu kénnten
Verschlisselung, Zugriffskontrollen, Firewalls, regelmafige
Sicherheitsupdates und andere Sicherheitsprotokolle gehéren.

2. Compliance und Zertifizierungen:

* Verweise auf branchenibliche Compliance-Standards wie 1ISO
27001 oder SOC 2 sowie auf spezifische regulatorische
Anforderungen, die fur Franks Branche gelten kdnnten. Erklare,
wie dein Produkt diesen Standards entspricht und mdoglicherweise
sogar daruber hinausgenht.

Hat Probleme in der
Einwandbehandlung

WWinsaIes
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f@\; Kernerkenntnis fur den optimalen Prompt:

Kreativitat des Systems herausfordern
(Uber Prompts konkret neue Ideen fordern oder durch eine
Konversation gemeinsam mit ChatGPT erarbeiten)

ﬁ{ﬁ Weitere mogliche Anwendungsfalle:
'_Tl—l  Erleichtern von Brainstorming- und Kreativitatsprozessen

« Testen eigener Argumentationsstrukturen

« Simulieren von Gesprachen

°
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Was muss In einen
guten Prompt

[§2§}

Rolle zuweisen

Aufgabenstellung / Ziel definieren

optional

Kontext geben

optional

Zielgruppe festlegen

optional

Detalltiefe bestimmen

optional

Schreibstil festlegen

erved.
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emplate | |dea|er PrOmpt N NG

FI@R?V Du bist mein [Rolle — Rechercheassistent, Kreativpartner, ...].

Ich mdchte [Aufgabenstellung — Informationen zusammenfassen, E-Mail schreiben, ...].

@é@ Das Ergebnis ist fur

Berlcksichtige dabei folgendes:

=

= . o
D% Erstelle mir dabei eine

ﬂ Schreibe das Ganze
2

optional

WWinsaIes
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@ social Selling

Aufgabe )
Max will einen Social Media Post Linked m XING

fur LinkedIn und XING erstellen

Prompt

Sei mein LinkedIn Assistenz.

| Nenne mir eine Liste mit 10 mdglichen Themen flr LinkedIn-Beitrage rund
Sitzt am spaten Abend an um das Thema Finanzmanagementsoftware
LinkedIn Posts

WWinsaIes



m Prompt

Naturlich, hier sind 10 mdgliche Themen fur LinkedIn-Beitrage im Bereich
Finanzmanagementsoftware:

@ social Selling

Beispielhafter Auszug —

Original um ein vielfaches langer

1. Die Bedeutung einer effektiven Finanzmanagementsoftware fir
Unternehmen in der heutigen digitalen Wirtschaft.

2.  Wie Finanzmanagementsoftware Unternehmen dabei unterstitzt, ihre
finanzielle Leistungsfahigkeit zu verbessern und Kosten zu senken.

3. Tipps zur Auswahl der richtigen Finanzmanagementsoftware fur I[hr
Unternehmen: Funktionen, Skalierbarkeit und Integration.

4. Fallstudien Uber Unternehmen, die durch den Einsatz von
Finanzmanagementsoftware ihren Geschéaftserfolg gesteigert haben.

5. Die Rolle von kinstlicher Intelligenz und maschinellem Lernen in
modernen Finanzmanagementsoftwaresystemen.

Sitzt am spaten Abend an 6. E'rfolgsfaktoren flr die Implementierung von

Lim cdlm Esie Finanzmanagementsoftware: Planung, Schulung und Change-

Management.

7. Wie Cloud-basierte Finanzmanagementsoftware die Flexibilitat und
Effizienz in Unternehmen verbessert.

Zeiteinsparungs- 8. Die Herausforderungen und Chancen der Digitalisierung im

pot;n;iasltdurgh KI: Finanzmanagement und wie Softwareldsungen dabei helfen konnen.
~Z- unaen
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@ social Selling

Sitzt am spéaten Abend an
LinkedIn Posts

WWinsaIes

Follow-up

m Was sind mdgliche Inhalte fir Nummer 5?

Fur Nummer 5, "Die Rolle von kiinstlicher Intelligenz und maschinellem
Lernen in modernen Finanzmanagementsoftwaresystemen", konnten
folgende Inhalte relevant sein:

Beispielhafter Auszug —

Original um ein vielfaches langer

1. Automatisierte Dateneingabe und -verarbeitung: Kl und
maschinelles Lernen erméglichen es Finanzmanagementsoftware,
Daten automatisch aus verschiedenen Quellen zu extrahieren, zu
verarbeiten und zu analysieren. Dies reduziert manuelle Eingriffe und
Fehler.

2. Prazisere Prognosen und Analysen: Durch die Analyse grol3er
Datenmengen kdnnen Kl-Algorithmen Trends und Muster identifizieren,
die menschliche Analysten mdglicherweise tibersehen wirden. Dies
fuhrt zu praziseren finanziellen Prognosen und fundierten
Entscheidungen.

3. Betrugserkennung und Risikomanagement: Kl kann verdachtige
Transaktionsmuster erkennen und auf potenzielle Betrugsfalle
hinweisen. Daruber hinaus kénnen Risikomodelle auf Basis von
maschinellem Lernen dabei helfen, finanzielle Risiken frihzeitig zu
erkennen und zu minimieren.



Follow-up

m Erstelle mir fir Nummer 5 einen Post

Naturlich, hier ist ein Beispiel fur einen LinkedIn-Beitrag zum Thema "Die
Rolle von kiinstlicher Intelligenz und maschinellem Lernen in modernen
Finanzmanagementsoftwaresystemen™:

@ social Selling

Beispielhafter Auszug —

Original um ein vielfaches langer

%" Die Zukunft des Finanzmanagements ist hier: Wie Kl und
maschinelles Lernen die Spielregeln verandern

In der heutigen digitalen Wirtschaft stehen Unternehmen vor der
Herausforderung, sich schnell an Verdnderungen anzupassen und
innovative Losungen zu nutzen, um wettbewerbsfahig zu bleiben. Eine
entscheidende Komponente flur den Erfolg ist ein effektives
Finanzmanagement, das auf fundierten Datenanalysen und prazisen
Prognosen basiert.

Sitzt am spaten Abend an Q Automatisierte Datenauswertung und -verarbeitung

s Bacis Moderne Finanzmanagementsoftwaresysteme, die auf kiinstlicher Intelligenz
(K1) und maschinellem Lernen basieren, revolutionieren die Art und Weise,
wie Unternehmen ihre Finanzen verwalten. Durch automatisierte
Dateneingabe und -verarbeitung kdnnen diese Systeme riesige
Datenmengen aus verschiedenen Quellen extrahieren und analysieren,
wodurch menschliche Fehler minimiert und wertvolle Ressourcen freigesetzt

" werden.
W Winsales
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5/ Kernerkenntnisse R

Kernerkenntnis flr den optimalen Prompt:

Sprach- und Schreibstil immer wieder anpassen
(Durch verschiedene Prompts immer wieder die Art des
Schreibstils, Textstruktur oder Sprache anpassen)

o
( B85

ﬁ{ﬁ Weitere mogliche Anwendungsfalle:
'_Tl—l' « Verfassen von ,Newsletter” E-Mails/ Nachrichten
- Ubersetzen von Texten in verschiedene Sprachen
« Umbeschreiben von Texten in einen bestimmten Schreibstil

°
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Mihelose Volle Kontrolle tber das Professionelle
Recherche & Vorbereitung Postfach Prasentationen

" Ihtcaim
e
Rledmoanson
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Gezielte Eindrucksvolle Social
Einwandbehandlung Media Prasenz
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Max im wohlverdienten
(friheren) Feierabend
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Breites Anwendungsfeld ftr Al Tools! im Vertrieb

Lead
Generation BingAl

First Call / |EUO8]
Erstkontakt EESEEIN

Verkaufs-
termine BingAl

DeepL Write

WWinsaIes

G

ChatGPT BardAl
B b
Midjourney BingAl ChatGPT

o B

SlidesAl ChatGPT Midjourney
ChatGPT BingAl SlidesAl

DeepL Write

G

BardAl

G

BardAl

A

AR

Midjourney

Beispielhafte Auswahl

Kennst du eins
kennst du alle
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Man with brown medium short curly hair, blue eyes and round glasses, wearing shorts blue shirt laying at a lake drinking a beer,
photograhped from behind, realistic style, deailed rendering, digital art style, ue5, charming character, digital painting, dynamic lighting,
8k --v 5.2 - @DanielWinSalesConsult (fast)

U1 U2 u3 U4 (o) u1 u2 U3 ua o
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Lassen Sie uns In
Kontakt blelben!

Christopher Held
CEO & MD
Winsales Consulting

Fon:_+49 151 46387363

Mail: christopher.held@winsales-consulting.com

WWinsaIes

Erhalten Sie diese 3
bel Kontaktaufna

ChatGPT Prompts
Cheat Sheet

B i

et s - — .

ChatGPT Prompts

Cheat Sheet

Prompts fdr Coding
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mailto:christopher.held@winsales-consulting.com

Wird Kl uns nun alle
ersetzen?

Winsales i




Trotz aller Vorteile von KI gilt:

Menschen kaufen
von Menschen

Insb. von freundlichen
sympathischen und

empathischen Menschen, die ihre §.
Bedurfnisse verstehen!

w.WinsaIes



Der Auf- und Ausbau von Vertriebsorganisationen ist
jedoch mit Problemen behaftet

@ Fachkraftemangel
) Es wird immer schwieriger, passende Leute zu finden.

@ﬁ Hohe Kosten
i (]

I Zusatzliche Mitarbeiter erh6hen massiv die Fixkosten.

m Skill-Gap

|_||—||i| Neue Mitarbeiter missen aufwendig trainiert werden.

£ Hohes Risiko
>>e<<

7 Wahrend die Kosten sicher sind, ist der Erfolg ungewiss.
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Unser Dealmaker-Ansatz bietet eine neue risikolose Alternative
zu bisherigen Ansatzen der Vertriebsskalierung

WWinsaIes

Time constraint
Lack of Expertise
Limited Network

Mangel an Erfahrung
Hoher Schulungsbedarf
Risiko der Mitarbeiterfluktuation

Hohe Kosten
Hoher Erfolgsdruck

Optionen
der
Vertriebs-
skalierung

Dealmaker
Team

The team consists of B2B (SaaS)
sales high potential sellers with a
proven track record

Dealmaker drives the deal up to
closing

58
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Team

Wir sind ein erfahrenes
Team aus der
Strategieberatung
kommend mit
langjahriger Expertise
Im Vertriebsumfeld

WWinsaIes

Sales
anywhere,
anytime.

Mission

Wir unterstitzen
Unternehmen in der
nachhaltigen
Pionierarbeit zum
digitalen / hybriden
Vertrieb der Zukunft

Ansatz

Wir bieten eine
Kombination aus
Vertriebsberatung und
nachhaltiger Befahigunc

/ Training fur
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